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ZewnetrznyHandlowiec.pl

DLA KOGO JEST UStUGA ZEW. HANDLOWCA?

« dla witascicieli firm, ktérzy samodzielnie sprzedaja;

« dla doswiadczonych handlowcéw, ktérych czas i
praca jest zbyt cenna, aby przeszukiwali internet i
“przebijali sie” przez sekretariaty;

 dla firm technologicznych (Software House'y,
SaaS'y, E-commerce Solutions, IT Consulting, etc.)
oraz produkcyjnych;

JAKIE PROBLEMY ROZWIAZUJE ZEW. HANDLOWIEG?

« gdy handlowcy nie umiejg, nie lubig lub po prostu nie chca
wykonywac¢ Cold Callingu lub innej formy prospectingu, ale chca
mieé¢ UMOWIONE SPOTKANIA HANDLOWE;

« gdy w bazach sg numery na recepcje zamiast do decydentéw;

« nie ma kiedy i jak profesjonalnie wykonywac Follow Upéw, cho¢
wiadomo, ze s3 kluczowe;

« sprzedajgcemu wiascicielowi i/lub zespotowi sprzedazy brakuje
czasu na powtarzalne, lecz wazne czynnosci (wysytanie ofert, draftow
umow, podsumowan spotkan, przypomnien o spotkaniu czy
ptatnosci, etc.)

4 7 WIELU KORZYSCI:

G Umawianie Spotkan z klientami. e

. Wsparcie ekspertow z
Zaktualizowana lub nowa . .
. . p AkademiaSP.pl zaréwno dla
baza potencjalnych klientéw:

managementu, jak i handlowcoéw.

Elastycznos$¢ dziatan
i zatrudnienia (na fakture);

Duzo wiecej informacji, CENY oraz najczesciej zadawane pytania,
a takie materiaty wideo wyjasniajgce dziatanie ustugi znajdziesz na:

ZewnetrznyHandlowiec.pl

Szybki Kontakt: Karol Bartkowski T:505106011; E: karol@AkademiaSP.pl



